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	Capaian Pembelajaran (CP)
	CPL-PRODI yang dibebankan pada MK

	
	CPL 1
	Lulusan memiliki sikap dan perilaku ilmiah, edukatif, dan religius dalam berperilaku dan berkontribusi dalam pembangunan masyarakat dan bangsa 

	
	CPL 5
	Lulusan mampu Mengintegrasikan keterampilan belajar, kompetensi TIK, kecakapan hidup, dan keterampilan berinovasi ke dalam perilaku pembelajar sepanjang hayat untuk memfasilitasi pengembangan karirnya

	
	CPL 6
	Lulusan mampu Menerapkan pemikiran logis, kritis, sistematis, dan inovatif untuk mengembangkan ilmu pengetahuan dan teknologi yang memperhatikan nilai kemanusiaan

	
	Capaian Pembelajaran Mata Kuliah (CPMK)

	
	CPMK 1
	Mahasiswa mampu menjelaskan hakikat enterpreneurship, bioenterpreneurship, dan enterpreneur setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 2
	Mahasiswa mampu menganalisis dasar-dasar usaha setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 3
	Mahasiswaaa mampu mencermati pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set) setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 4
	Mahasiswa mampu membangun manajemen usaha setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 5
	Mahasiswa mampu membangun manajamen pemasaran setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 6
	Mahasiswa mampu membangun manajemen permodalan setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 7
	Mahasiswa mampu membangun manajemen SDM setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 8
	Mahasiswa mampu merancang rencana usaha yang akan di produksi

	
	CPMK 9
	Mahasiswa mampu merancang teknik pemasaran melalui praktik pemasaran setelah perkuliahan dengan benar

	
	CPMK 10
	Mahasiswa mampu merancang laporan hasil usaha setelah perkuliahan dengan benar

	
	Korelasi CPL terhadap Sub-CPMK

	
		
	Sub-CPMK 1
	Sub-CPMK 2
	Sub-CPMK 3
	Sub-CPMK 4
	Sub-CPMK 5
	Sub-CPMK 6
	Sub-CPMK 7
	Sub-CPMK 8
	Sub-CPMK 9
	Sub-CPMK 10

	CPL 1
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V

	CPL 2
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V

	CPL 3
	
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V




	Deskripsi Singkat MK
	Mata kuliah ini mengembangkan pengetahuan dan pemahaman mahasiswa mengenai konsep dan prinsip-prinsip kewirausahaan. Science Enterpreneurship merupakan matakuliah yang memacu semangat untuk mendorong mahasiswa menjadi sosok yang kreatif, inovatif, inisiatif, dan mengambil resiko yang sifatnya holistik serta mampu mengubah pengetahuan tentang IPA, khususnya biologi menjadi menjadi produk yang memiliki nilai tambah secara ekonomis. Materi kuliah Science Enterpreneurship meliputi membangun jiwa kewirausahaan, dasar-dasar kewirausahaan, pola pikir wirausaha (bushines mind set), manajemen usaha, manajemen pemasaran, manajamen permodalan, manajamen sumber daya manusia, manajamen produk, Rencana usaha, Peluang usaha biopreneurship, bidang dan produk biopreneurship, praktik pembuatan produk, Praktik pemasaran produk (usaha) / bazar, Kunjungan lapangan.


	Bahan Kajian/ Materi Pembelajaran
	1. Hakikat enterpreneurship, bioenterpreneurship, dan enterpreneur 
2. Dasar-dasar kewirausahaan
3. Pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set)
4. Membangun manajemen usaha 
5. Manajamen pemasaran
6. Manajemen permodalan
7. Manajemen SDM
8. Rencana usaha yang akan di produksi
9. Teknik pemasaran melalui praktik pemasaran
10. Laporan hasil usaha


	Pustaka
	Utama :

	
	Allan Gib. 2018. Entrepreneurship Development and Small Business Management: can we affordto neglect them in the twenty-first century business school. British Journal of Management 7(4):309 – 321. https://www.researchgate.net/ publication/ 229812920.
Collin, Jim & Morten, T.H. 2011. Great To Choice. Jakarta. Gramedia Pustaka Utama.

	
	Pendukung :

	
	Koch Richard. 2013. Living of The 80/20 Way. Jakarta. Gramedia.
Suhu Wan. 2019. Jatuh Bangun (Perjuangan dan Motivasi Membangun Bisnis Ritel dari Bangkrut 36 Toko Menjadi Bangkit 96 Toko). Ed. Dodi Mawardi. AMRI Media.
T. Srinavasa Rao. 2000. Lecture Notes on Entrepreneurial Development. Master of Business Administration Institute of Aeronautical Engineering (Autonomous) Dundigal, Hyderabad.


	Dosen Pengampu
	Suci Siti Lathifah, M.Pd

	Mata Kuliah Syarat
	




	Minggu ke-
	Kemampuan akhir tiap tahapan belajar (Sub-CPMK)
	Penilaian
	Bentuk Pembelajaran, Metode Pembelajaran, Penugasan Mahasiswa (Estimasi Waktu)
	Materi Pembelajaran (Pustaka)
	Bobot Penilaian %

	
	
	Indikator
	Kriteria& bentuk
	Luring
	Daring
	
	

	1
	L1 : Mahasiswa mampu menjelaskan hakikat enterpreneurship, bioenterpreneurship, dan enterpreneur
	· Ketepatan menjelaskan pengertian enterpreneurship, enterpreneur, bioenterpreneurship
· Ketepatan membangun motivasi diri
· Ketepatan Menjelaskan sikap mental positif 
· Kecermatan Mengidentifikasi kompetensi personal (self awareness, self regulation)
· Kecermatan mengenal cara berpikir orang sukses

	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	· Ekspositori, Kuliah & Diskusi tanya jawab
{TM: 1x (2x50”)}

	
	· Pengertian enterpreneurship, enterpreneur, bioenterpreneur
· Motivasi diri
· Kompetensi personal biologi sebagai sains)
· Mind set

	8

	2 & 3
	L2 : Mahasiswa mampu menganalisis dasar-dasar usaha 
	· Ketepatan menjelaskan pengertian kewirausahaan dan wirausaha
· Kecermatan mengidentifikasi karakteristik dan watak seorang wirausaha
· Ketepatan mengenal jenis-jenis kewirausahaan
· Kecermatan Mengidentifikasi proses kewirausahaan
· Ketepatan menjelaskan kompetensi yang harus dikuasai wirausaha
· Kecermatan membangun motivasi berwirausaha/berbisnis
· Ketepatan Menjelaskan perbedaan minat dan bakat
· Kecermatan mengidentifikasi keuntungan dan kesulitan berwirausaha/berbisnis (mengapa harus berbisnis?)
· Kecermatan menganalisis apa yang harus dilakukan agar menjadi wirausaha yang sukses 
· Kecermatan menganalisis penyebab kenapa bisnis gagal
· Kecermatan Memilih ide bisnis yang baik
· Ketepatan menjelaskan manfaat wirausaha

	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	· Ekspositori, Kuliah 2 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	· Ekspositori, Kuliah 1 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	· Pengertian kewirausahaan, wirausaha
· Karakter wirausaha
· Jenis-jenis wirausaha
· Kompetensi seorang wirausaha
· Motivasi berbisnis
· Minat dan bakat
· Penyebab bisnis gagal
· Ide bisnis
Manfaat wirausah
	12

	4
	L3 : Mahasiswaaa mampu mencermati pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set) 
	· Menjelaskan modal dasar wirausaha (spirit/semangat usaha, pengetahuan usaha, keterampilan usaha)
· Menjelaskan profil diri wirausaha
· Menjelaskan kunci sukses menjadi enterpreneur

	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	
	· Ekspositori, Kuliah & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	· Modal dasar wirausaha
· Profil diri wirausaha
· Kunci sukses berwirausaha

	10

	5
	L4 : Mahasiswa mampu membangun manajemen usaha
	· Ketepatan menjelaskan prinsip manajemen usaha
· Ketepatan mengidentifikasi modal dasar di dalam manajemen usaha
	Kriteria :
Ketepatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	
	· Ekspositori, Kuliah & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	· Prinsip manajemen usaha
· Modal dasar usaha

	8

	6 & 7
	L5 : Mahasiswa mampu membangun manajamen pemasaran
	· Ketepatan menjelaskan pengertian pemasaran
· Ketepatan menjelaskan konsep inti pemasaran
· Ketepatan menganalisis falsafah pemasaran
· Kecermatan mengidentifikasi strategi pemasaran
· Kecermatan mengenali kesalahan pemasaran
· Kecermatan mengidentifikasi masalah pemilihan produk
	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	· Ekspositori, Kuliah 2 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	· Ekspositori, Kuliah 1 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	· Pengertian pemasaran
· Konsep pemasaran
· Falsafah pemasaran 
· Strategi pemasaran
· Kesalahan pemasaran
· Masalah pemilihan produk
	12

	8
	Ujian Tengah Semester

	9
	L6 : Mahasiswa mampu membangun manajemen permodalan
	· Ketepatan mengidentifikasi basis manajement modal 
· Ketepatan menjelaskan fungsi permodalan
· Kecermatan mengidentifikasi upaya penggunaan modal
· Kecermatan menganalisis cara menentukan kebutuhan modal
· Kecermatan menghimpun sumber modal
· Kecermatan mengidentifikasi aktivitas modal
	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	
	· Ekspositori, Kuliah 1 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}
Tugas Terstruktutr
1. Merancang rencana usaha produksi dengan mengajukan proposal
2. Presentasi proposal/rencana usaha produksi 
3. Menerima Saran dan masukan dari dosen dan audiens mahasiswa
4. Melaksanakan kegiatan produksi 
5. melaksanakan kegiatan pemasaran (penjualan) produksi (online & offline)
6. Melaksanakan kegiatan laporan hasil usaha
	Permodalan usaha
	8

	10
	L7 : Mahasiswa mampu membangun manajemen SDM
	· Ketepatan menjelaskan pengertian SDM
· Ketepatan Menjelaskan fungsi SDM
· Kecermatan pengelolaan manajemen SDM
· Ketepatan menjelaskan prinsip2 pengelolaan SDM

	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap

	
	· Ekspositori, Kuliah 1 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	Manageman SDM
	8

	11 & 12
	L8 : Mahasiswa mampu merancang rencana usaha yang akan di produksi
	· Ketepatan menganalisis peluang usaha 
· Kecermatan merancang usaha produksi terpilih

	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Tes lisan (penilaian proses)
Penilaian sikap
Portofolio 
Penilaian kinerja

	· Kuliah 2 & Presentasi kelas pemaparan rencana usahamahasiswa
{TM: 1x (2x50”)}

	· Ekspositori, Kuliah 1 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	Produksi terpilih
	12

	13 & 14
	L9 :  Mahasiswa mampu merancang teknik pemasaran melalui praktik pemasaran
	· Kecermatan merancang teknik pemasaran sesuai spesifikasi /karakteristik produk terpilih
· Ketepatan mengaplikasikan Praktik pemasaran produk secara online dan offline
· Melakukan bazar (online & offline)
	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Portofolio 
Penilaian kinerja

	· Ekspositori, Kuliah 1 & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

· Praktik pemasaran selama 2 minggu
· Bazar 
	
	Aktivitas / praktik pemasaran online & offline
	12

	15
	L10:  Mahasiswa mampu merancang laporan hasil usaha
	· Kecermatan merancang bentuk laporan hasil usaha
· Ketepatan mengisi laporan hasil usaha

	Kriteria :
Ketepatan dan
Kecermatan 
Bentuk tes :
Portofolio 
Penilaian kinerja

	· Ekspositori, Kuliah  & Diskusi tanya jawab, studi kasus
{TM: 1x (2x50”)}

	
	Bentuk laporan hasil usaha
	10

	16
	Ujian Akhir Semester





Rencana, Distribusi, dan Persentase Penilaian MK Science Entrepreneurship

	Sub-CPMK
	UTS (%)
	UAS (%)
	Produk (%)
	Presentasi (%)
	Keaktifan (%)
	Sikap (%)
	Persentase Penilaian (%)

	1
	5
	
	2
	1
	1
	1
	10

	2
	5
	
	2
	1
	1
	1
	10

	3
	5
	
	2
	1
	1
	1
	10

	4
	5
	
	2
	1
	1
	1
	10

	5
	5
	
	2
	1
	1
	1
	10

	6
	
	5
	2
	1
	1
	1
	10

	7
	
	5
	2
	1
	1
	1
	10

	8
	
	5
	2
	1
	1
	1
	10

	9
	
	5
	2
	1
	1
	1
	10

	10
	
	5
	2
	1
	1
	1
	10

	Persentase Penilaian (%)
	25
	25
	20
	10
	10
	10
	100
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	Nama
	Paraf

	
	

	Tanggal :




UNVERSITAS PAKUAN
FAKULTAS KEGURUAN DAN ILMU PENDIDIKAN
PROGRAM STUDI PENDIDIKAN IPA


UJIAN TENGAH SEMESTER GANJIL TAHUN AKADEMIK 2022 – 2023

	Mata Kuliah
Semester/Kelas
Hari/Tanggal 
Waktu 
Dosen 
	: 
: 
: 
: 
:



	Materi Perkuliahan
	CPMK

	1. Hakikat enterpreneurship, bioenterpreneurship, dan enterpreneur 
2. Dasar-dasar usaha setelah perkuliahan dengan benar
3. Pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set)
4. Manajemen usaha 
5. Manajamen pemasaran 
	1. Mahasiswa mampu menjelaskan hakikat enterpreneurship, bioenterpreneurship, dan enterpreneur setelah perkuliahan dengan benar
2. Mahasiswa mampu menganalisis dasar-dasar usaha setelah perkuliahan dengan benar
3. Mahasiswaaa mampu mencermati pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set) setelah perkuliahan dengan benar
4. Mahasiswa mampu membangun manajemen usaha setelah perkuliahan dengan benar
5. Mahasiswa mampu membangun manajamen pemasaran setelah perkuliahan dengan benar



Petunjuk Pengerjaan Ujian (Silakan sesuaikan dengan kebutuhan)
a. Isi identitas dengan lengkap dalam lembar jawaban.
b. Perhatikan perintah atau pertanyaan setiap soal dengan baik.
c. Dilarang mencontek dan bekerja sama. 
1. Mengapa perlu untuk mempelajari science entrepreunership? Jelaskan alasan anda dengan lugas!
2. Sebutkan dan jelaskan dasar-dasar usaha yang mesti dimiliki oleh seorang entrepreuner!
3. Seberapa penting seorang calon entrepreuner memiliki pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set) ? Mengapa demikian?
4. Pilih satu jenis usaha yang kana kamu kembangkan, dan jelaskan dengan runtut apa yang akan kamu lakukan dalam mengembangkan usaha yang kamu akan kembangkan!
5. Jelaskan dengan runut bagaimana tehnik pemasaran yang akan anda lakukan dalam mengembangkan usaha tersebut !


	Validator : UPMPS

	Nama
	Paraf

	
	

	Tanggal :



UNVERSITAS PAKUAN
FAKULTAS KEGURUAN DAN ILMU PENDIDIKAN
PROGRAM STUDI PENDIDIKAN IPA


UJIAN AKHIR SEMESTER GANJIL TAHUN AKADEMIK 2022 – 2023

	Mata Kuliah
Semester/Kelas
Hari/Tanggal 
Waktu 
Dosen 
	: 
: 
: 
: 
:



	Materi Perkuliahan
	CPMK

	6. manajemen permodalan
7. manajemen SDM 
8. Merancang rencana usaha yang akan di produksi
9. merancang teknik pemasaran 
10. merancang laporan hasil usaha
	1) Mahasiswa mampu membangun manajemen permodalan setelah perkuliahan dengan benar
2) Mahasiswa mampu membangun manajemen SDM setelah perkuliahan dengan benar
3) Mahasiswa mampu merancang rencana usaha yang akan di produksi
4) Mahasiswa mampu merancang teknik pemasaran melalui praktik pemasaran setelah perkuliahan dengan benar
5) Mahasiswa mampu merancang laporan hasil usaha setelah perkuliahan dengan benar



Petunjuk Pengerjaan Ujian (Silakan sesuaikan dengan kebutuhan)
a) Isi identitas dengan lengkap dalam lembar jawaban.
b) Perhatikan perintah atau pertanyaan setiap soal dengan baik.
c) Dilarang mencontek dan bekerja sama. 
1. Bagaimana cara mendapatkan modal untuk usaha yang akan anda kembangkan ?
2. Berapa jumlah SDM yang anda perlukan dalam mengembangkan usaha anda? Mengapa jumlah tersebut anda perlukan?
3. Tentukan satu jenis usaha rancanglah produksi apa yang akan anda lakukan? Bagaimana tehnik pemasarannya? dan jelaskan keuntungan yang akan anda dapatkan!
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	UNIVERSITAS PAKUAN 

	
	URAIAN TUGAS MATAKULIAH 
KEANEKARAGAMAN TUMBUHAN


	                                                                                                                                       
	1. Tujuan Tugas
	Mahasiswa mampu merancang rencana usaha yang akan di produksi


	2. Uraian Tugas
	Mahasiswa dituntut untuk membuat rancangan usaha melalui pengajuan proposal. Bidang usaha yang diajukan adalah produksi barang/jasa dari bidang ke-IPAan/Ke-Biologian yang bisa diubah menjadi barang yang valuable dan bernilai ekonomi.

	a. Obyek garapan 
	Mengubah barang/jasa Bidang IPA/Biologi menjadi bernilai ekonomi 

	b. Ruang lingkup yang harus dikerjakan dan batasan-batasan
	Merancang rencana usaha produksi dengan mengajukan proposal
Presentasi proposal/rencana usaha produksi 
Menerima Saran dan masukan dari dosen dan audiens mahasiswa
Melaksanakan kegiatan produksi 
Kegiatan pemasaran (penjualan) produksi (online & offline) 
Kegiatan laporan hasil usaha

	c. Metode /cara yang digunakan
	Praktik

	d. Luaran tugas yang dihasilkan 
	Proposal Rancangan Usaha, Presentasi, Laporan hasil penjualan/usaha

	3.Kriteria Penilaian
	

	a.Sikap
	Memiliki kemampuan bekerjasama, jiwa kepemimpinan, kepedulian, dan tanggung jawab dalam meningkatkan kualitas Pendidikan IPA dengan didasari sikap ilmiah, mandiri, serta menginternalisasi nilai, norma, dan etika akademik, kejuangan dan kewirausahaan yang dilandasi oleh asas silih asas, silih asih, silih asuh dan ketaqwaan kepada Tuhan Yang Maha Esa

	b.Pengetahuan
	-  Menguasai fakta, konsep, prinsip, hukum, teori, dan prosedur bidang inti IPA

· Menguasai pengetahuan faktual dan prosedural tentang fungsi dan manfaat teknologi khususnya teknologi informasi dan komunikasi yang relevan untuk peningkatan kualitas pembelajaran IPA

	c.Keterampilan umum
	Menggunakan pemikiran logis, kritis, sistematis, dan inovatif dalam konteks pengembangan atau implementasi ilmu pengetahuan dan/atau teknologi untuk mengambil keputusan secara tepat dalam konteks penyelesaian pembelajaran IPA

	d.Keterampilan Khusus
	Melakukan penelitian dengan memanfaatkan IPTEK yang dapat digunakan dalam memberikan alternatif penyelesaian masalah di bidang pendidikan IPA 

	








	Bogor, Mei  2023





                                                                                                                   (Suci Siti Lathifah, M.Pd)    
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	RENCANA ASESMEN & EVALUASI
PRODI PENDIDIKAN [image: D:\Dokumen\My Pictures\logo qlab.png]IPA
MK: SCIENCE ENTERPRENEURSHIP

	Kode:Tuliskan K
PIA6139
	Bobot sks (T): 2 SKS
Semester : VI
	Rumpun MK: Keahlian Prodi
	No: isikan dengan nomor Dokumen
Tanggal : 12/05/23

	OTORISASI

	Penyusun RA & Evaluasi

	Koordinator RMK

	Ka PRODI 




	Minggu Ke
(1)
	Sub CP-MK
(2)
	Bentuk Asesmen (Penilaian)
(3)
	Bobot (%)
(4)

	1
	Mahasiswa mampu menjelaskan hakikat enterpreneurship, bioenterpreneurship, dan enterpreneur 
	Penilaian Proses Penilaian Sikap
	8

	2 & 3
	Mahasiswa mampu menganalisis dasar-dasar usaha
	Penilaian Proses Penilaian Sikap
	12

	4
	Mahasiswaaa mampu mencermati pola pikir wirausaha (Enterpreneur mind set)
	Penilaian Proses Penilaian Sikap
	10

	5
	Mahasiswa mampu membangun manajemen usaha
	Penilaian Proses Penilaian Sikap
	8

	6 & 7
	Mahasiswa mampu membangun manajamen pemasaran
	Penilaian Kinerja, Portofolio, dan Penilaian Proses, Penilaian Sikap
	12

	8
	Evaluasi Tengah Semester
	Tes Esay (Untuk mengases Sub CPMK 1-5)
	

	9
	Mahasiswa mampu membangun manajemen permodalan
	Penilaian Proses Penilaian Sikap
	8

	10
	Mahasiswa mampu membangun manajemen SDM
	Penilaian Proses Penilaian Sikap
	8

	11&12
	Mahasiswa mampu merancang rencana usaha yang akan di produksi
	Penilaian Kinerja, Portofolio, dan Penilaian Proses, Penilaian Sikap
	12

	13&14
	Mahasiswa mampu merancang teknik pemasaran melalui praktik pemasaran
	Penilaian Kinerja, Portofolio, dan Penilaian Proses, Penilaian Sikap
	12

	15
	Mahasiswa mampu merancang laporan hasil usaha
	Penilaian Kinerja, Portofolio, dan Penilaian Proses
	10

	16
	Evaluasi Akhir Semester
	Tes Esay (Mengases Sub CPMK 6-10)
	

	Total bobot penilaian
	100%
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